CURSO GRATUITO - APISDOM

\ A p i
TN Intelllgence Group / /

De vender a ojo a prever demanda
con la tecnologia de ApisDom

Curso practico para tiendas, creadores y
pequenos hegocios que quieren anticipar ventas,
stock y crecimiento

Explora la manera de comprender tus prondsticos y
escenarios, asi como tu semaforo, sin necesidad de
programar ni de ver la inteligencia artificial como
una entidad oculta.

PARA QUIEN QUE INCLUYE COMO LEERLO

Tiendas, ecommerce, 10 mddulosy recursos En lenguaje de negocio.
creadores de descargables: datos Sin programar, sin
contenido, minimos, plantilla CSV, estadistica y sin
newslettersy hoja del semaforoy documentacion
negocios. glosario. técnica.

i E-commerce ~= SaaS #¥ Logistica W Finanzas 4 Salud/Gym

Prediccion de ventas Proyeccién de MRR Planificacion de Proyeccién de gastos Asistencia por franjas
diarias y gestion de (Ingresos Recurrentes) demanda para operativos o flujo de hararias.
stock. y usuarios activos. envios. caja.
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5 ApisDom - Inteligencia Artificial Transparente basado en el motor de Amazon (Chronos-2).
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Lo que aprenderas

1.Introducciony idea central
2.El nombre: Amazon Chronos-2
3.Por qué ahora una tienda pequena puede utilizar predicciones
4.Qué es una serie temporal
5.Qué busca el motor
6.Como funciona ApisDom Tecnologia internamente
7.Qué significan bajo, medio y alto
8.Como opera el semaforo de ApisDom
9.Por qué los datos incompletos afectan la fiabilidad
10.Qué decisiones puede tomar un negocio con una prevision
11.Qué no deberia prometer una prediccion
12.Ejemplo completo de principio a fin
13.Recursos descargables
14.Tecnologia y recursos relacionados

Por qué existe este curso y qué puede cambiar para tu
negocio
Qué es el motor y qué aporta la tecnologia de ApisDom

e Guia de datos minimos

 Plantilla CSV

e Hoja del semaforo | Historial Conocido Backtesting

e Glosario

El sistema oculta estos dias y predice
sobre ellos para verificar precision.

Pr—

[< 10% : Precision Excelente QJ
[ 10-20% : Buena precision ]
Canal Gaming Test
2 feb 2026 - 32 Datos
{ > 20% : Serecomienda anadir mas contexto historico ] MAPE 4.2% Br
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INTRODUCCION GENERAL

La promesa, sin humo

ApisDom no predice el futuro; en cambio, analiza tu historial, identifica patrones,
calcula escenarios y te ofrece una prevision clara para que puedas tomar decisiones
mas informadas.

Lo que antes estaba reservado para grandes empresas, ahora esta al alcance de tu
negocio. Durante anos, la prevision de demanda o el analisis del comportamiento
futuro parecian ser privilegio de las grandes corporaciones. Se requeria un equipo de
datos, infraestructura, analistas y modelos personalizados, lo que representaba un
alto coste en tiempo y dinero, excluyendo asi a la mayoria de las pequenas
empresas que tomaban decisiones a ciegas.

Aun es fundamental interpretar la narrativa que estos revelan. Casi cualquier
negocio posee mas informacién de la que imagina. Una tienda registra sus ventas,
un canal acumula visualizaciones y una newsletter monitorea fluctuaciones en
suscriptores. El verdadero desafio no radica en la disponibilidad de datos, sino en
comprender la historia que estos cuentan y lo que pueden predecir sobre el futuro.

No sera necesario programar, tener conocimientos estadisticos o leer
documentacion técnica. Vamos a explicar lo técnico en un lenguaje accesible para
aquellos que tienen un negocio y desean utilizarlo. Comenzamos con la idea
fundamental.

Las decisiones que hoy se toman por intuicion

A menudo, las decisiones importantes se siguen tomando de manera intuitiva.
¢Deberia comprar mas stock para diciembre o arriesgarme a quedarme corto? ¢Esta
creciendo este producto o esta perdiendo interés? ;Mi canal realmente esta en
ascenso o solo tuvo un video exitoso? Estas son preguntas sobre el futuro que se
responden analizando el pasado: tus propios datos, organizados cronolégicamente.

Casi todos los negocios pequenos ya poseen este material. Una tienda tiene
informacion sobre ventas diarias, productos, stock, temporadas y campanas.

Un canal cuenta con visualizaciones, temas, fechas de publicacion y métricas de
crecimiento.

Un ecommerce registra pedidos, ingresos, productos y comportamiento a lo largo
del tiempo.

Una newsletter sigue altas, bajas, campafas y evolucién semana a semana.

Una aplicacion tiene registros diarios; un negocio local, reservas o visitas.

Por qué existe este curso

Tener datos no es lo mismo que comprenderlos. Una prediccidon no sirve para
adivinar el futuro; su propdsito es reducir la improvisacion: comprar de manera mas
eficiente, planificar con antelacién, preparar campanas a tiempo, detectar cambios
antes de que se conviertan en problemas y dejar de decidir Unicamente por
intuicion.
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Accesibilidad de la tecnologia

Una multinacional puede contar con equipos enteros dedicados al analisis de la demanda, el
stock y las temporadas. En contraste, una tienda pequena generalmente no tiene esa
capacidad. Sin embargo, posee datos valiosos como ventas histéricas, pedidos, campanas,
productos y fechas. Si estos datos estan organizados adecuadamente, una herramienta
puede facilitar su interpretacion.

Hoy en dia, existen modelos de predicciéon modernos ya entrenados, asi como APIsy
productos que integran esta funcionalidad. Parte del trabajo que anteriormente requeria un
departamento completo puede ahora estar incorporado en una Unica herramienta. Productos
como Forecast (para tiendas Shopify) y Viral (para creadores de contenido) son ejemplos de
como esta tecnologia se ha vuelto accesible para usuarios comunes.

El matiz clave

Es importante aclarar que no se trata de que una tienda pequena disponga del mismo
sistema que una multinacional. Mas bien, se trata de que ahora puede acceder a
herramientas que antes estaban fuera de su alcance y utilizarlas con sus propios datos.

El verdadero valor no reside Unicamente en calcular una cifra, sino en ayudarte a interpretar
mejor tus propios datos. Una prevision solo tiene utilidad si contribuye a la toma de
decisiones. Ademas, una prevision mal interpretada puede ser mas perjudicial que no tener
ninguna.

Lo que vas a aprender

Este curso no solo te ensefna a leer un numero. Te proporciona las herramientas necesarias
para comprender qué hace una prediccién, qué no hace y como interpretarla de manera
efectiva.

1. Prediccion del 10 de abril de 2026 1. Prediccion del 20 de marzo de 2026
Métrica: Shopify Métrica: tiktok
Datos analizados: 90 puntos Datos analizados: 30 puntos
Datos que subiste: Datos que subiste:

Primero: 3,542 | Ultimo: 6,730 | Minimo: 3,022 | Maximo: 7,907 Primero: 8,200 | Ultimo: 12,900 | Minimo: 8,100 | Maximo: 312,50
Resultados: Resultados:
« Escenario conservador +92.2% = Escenario conservador +191.9%
« Pr +104.3% +721.2%
» Escenario opltimista +114.7% +1568.0%
Precisidn del modelo (MAPE): 2.83%
ral ame
rine 3 ] (T =[] s
\ Equipo Viral \ Equipo Viral

INTELIGENCIA PREDICTIVA INTELIGENCIA PREDICTIVA

viral.apisdom.com = apisdom.com viral.apisdom.com - apisdom.com
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El nombre: ApisDom Tecnologia y Amazon
Chronos-2

. Apisdom tecnologia es la capa de prediccion de ApisDom: el conjunto que recibe tus
datos, los organiza, calcula la prevision, la traduce a escenarios, le aplica el semaforo

y te entrega un resultado entendible.

. Chronos-2 es la base técnica de prediccién de series temporales sobre la que se
apoya esa capa,
segun la documentacion aportada. Es un modelo desarrollado por Amazon Science.

Por eso no es «una simple [lamada a una API de fuera». El valor para ti no esta en el
calculo a secas,

sino en coOmo se prepara, se interpreta y se te explica ese calculo. No necesitas entender
el modelo por dentro para usar la prevision. Solo necesitas entender una cosa que
repetiremos a lo largo del curso:

una prevision depende de tus datos historicos y de como se interpretan.

Dicho de forma sencilla: Chronos-2 es el motor que calcula; ApisDom tecnologia es
todo lo que rodea a ese motor para que tU puedas usarlo sin ser técnico. La

integracion, la preparacion de los datos, los escenarios, el semaforo de fiabilidad y la
explicacién en lenguaje normal los pone ApisDom.

@ Respuesta del Microservicio

Respuesta completa de la APl con metadata de ApisDom

"date": "2026-81-24",
"wvalue™: 4408.65,
"lower": 400.61,
"upper": 474.82

"date": "2026-81-25",
"value™: 449.33,
"lower": 405.77,
"upper": 489.27
}

1,

"quality_warning": null,

"mape": ©.0554,

"info_message": null

}
}
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PARTE 1 DE 3

Fundamentos: tus datos
y lo que cuentan

Antes de abordar el motor, es fundamental entender
lo basico: ¢por qué hoy en dia una tienda pequena
puede utilizar la prediccién? Es importante
comprender qué es una serie temporal y qué senales
se deben buscar en su historial.

01  Por qué ahora una tienda pequefa puede usar prediccion
02 Qué es una serie temporal

03 Qué intenta ver el motor

Adapters

(Implementations)

Inter

" Disefiado bajo el patrén
Ports & Adapters para

- desacoplar la logica de
negocio.

Stack Tecnoldgico:
Next.js 16, TypeScript
estricto, Firebase y Stripe.

p— — Escalabilidad:
Amazon Integracion modular que
Chronos-2 permite cambiar
proveedores de |A sin
afectar el nucleo. J

L
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01 MODULO 1

La relevancia de la prediccion para las pequeiias
tiendas en la actualidad.

Objetivo: Entender qué cambios son necesarios para

que esto deje de ser exclusivo de las grandes

empresas.

Antes, hacer previsiones serias era caro porque hacia falta montar todo desde
cero: la infraestructura, los modelos, los especialistas y el tiempo para
interpretarlo. Ahora, gran parte de ese trabajo puede venir ya integrado dentro
de una herramienta o de una API. Esto es lo que ha cambiado:

ANTES AHORA
Equipo de datos propio Motor ya integrado en una herramienta
Modelos entrenados a medida Modelos de prediccion ya preparados
Infraestructura propia Una app o API conectada a tus datos
Analistas interpretando resultados Semaforo y escenarios entendibles

Coste alto y fijo Uso bajo demanda

La consecuencia practica es importante: no necesitas saber programar para aprovechar una
prediccion. Lo que si necesitas es entender qué tipo de preguntas puedes empezar a
responder mejor. Por ejemplo:

* Una tienda que duda si comprar mas stock de un producto antes de una temporada fuerte.
* Un ecommerce que quiere detectar si un producto esta perdiendo fuerza poco a poco.
° Un canal de YouTube que quiere saber si su crecimiento es tendencia o solo un pico.
° Una newsletter que quiere ver si sus suscriptores crecen de forma sostenida.
* Un pequeiio negocio que quiere preparar una campaia con mas informacion y menos
intuicion.
Ahora bien, que la herramienta esté disponible no significa que vaya a acertar
siempre. Una prediccion trabaja con lo que cuentan tus datos. Si miras una cifra

suelta sin contexto, es facil equivocarse. Y si no tienes historico suficiente, no hay
base sobre la que prever. A esto le dedicaremos varios moédulos mas adelante.

IDEA CLAVE
La prediccion no sustituye al dueiio del negocio. Le da una lectura mas
ordenada de lo que ya esta ocurriendo en sus datos.
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02 MODULO 2

Qué es una serie temporal

Objetivo: entender la base, sin matematicas.

Una serie temporal es, simplemente, una lista de datos ordenados por fecha. Nada mas. Si
apuntas qué pas6 cada dia, cada semana o cada mes, ya tienes una serie temporal. Casi
todos los negocios tienen varias sin darse cuenta:

NEGOCIO SERIE TEMPORAL
Shopify / tienda Ventas por dia o por producto
YouTube / contenido Visualizaciones por semana o por video
Ecommerce

Pedidos por dia o ingresos por mes

Newsletter Suscriptores por semana
Saa$S / aplicacion Registros por dia
Hosteleria / turismo Reservas por dia

Web Visitas por dia

La clave no es solo el nimero. La clave es cuando ocurre. Y esto cambia
el significado por completo:

PARA VERLO CLARO
No es lo mismo vender 100 unidades en Navidad que vender 100 unidades en febrero.
El nimero es el mismo, pero significa cosas distintas. Y no es lo mismo tener 10.000

visualizaciones en un video aislado que mantener 10.000 cada semana. La fecha es la
que da sentido al dato.

Cuando ordenas los datos por fecha, empiezas a ver lo que una cifra suelta esconde:
si subes, si bajas,

si hay algo que se repite y cuando llegan tus mejores y peores momentos. Esa es la
utilidad de una serie temporal: te deja ver la evolucion, no solo la foto de un dia.
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Eso si, no todos los datos sirven igual. Si estan desordenados, incompletos o mezclados, la
lectura empeora. Una serie temporal necesita dos cosas minimas: fechas y valores. Y no se

predice igual con cinco dias de datos que con varios meses de historico.

En ApisDom, la documentacion técnica pide un minimo de puntos de datos para poder
trabajar y recomienda tener bastantes mas para una previsién mas sélida. Lo veremos en
lenguaje practico mas adelante; por ahora quédate con la idea: cuanta mas historia bien
contada, mejor base tiene la prevision.

UNA LIBRETA TAMBIEN ES UNA SERIE TEMPORAL

Si una tienda apunta cada dia cuantas unidades vendio, ya tiene una forma simple de serie
temporal. La diferencia es que una herramienta puede leer muchas fechas juntas y detectar

patrones que a simple vista pasan desapercibidos.

==

e, ) |

Generado el 27 de febrero de 2026

1. Prediccion del 4 de febrero de 2026
Métrica: YouTube
Datos analizados: 32 puntos

Datos gue subiste:
Primero: 1,250 | Ultimo: 3,256 | Minimo: 1,250 | Maximo: 3,256

Resultados:
+ Si va mal (suelo) +178.9%
« Lo mas probable: +226.3%
+ Si va bien (techo): +249. 4%
Precision del modelo (MAPE): 0.02%
Cuanto menor, mas preciso. <5% excelente, 5-10% bueno, 10-20% aceptable.

Generado automaticamente por Viral.

Tus datos son tuyos. Puedes borrarlos cuando quieras.
Equipo Viral
ApisDom Intelligence Group

INTELIGENCIA PREDICTIVA

viral.apisdom.com . apisdom.com

Glohal. Motor Chronos-2
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03 MODULO

3

QUE INTENTA VER EL MOTOR

Cuando una herramienta de prediccion analiza tu historial, no simplemente «adivina». Su

funcion es identificar seiales: indicios sobre la evolucion de tus datos a lo largo del

tiempo. A continuacion, se presentan las principales seiiales, cada una acompaiada de un

ejemplo de negocio:

Objetivo: comprender qué seinales busca en tu historial, sin necesidad de desglosar atin

los detalles.

| Tu ditima praciccién

* 1, Suelo Seguro (Pessimistic):

Tu red de seguridad. ";Qué pasa si

todo sale mal?"

Si tus métricas no bajan de aqui, tu

negocio resiste.

+ 2. Tendencia (Probable):
La mediana estadistica. La

proyeccion mas realista basada en
tu comportamiento actual.

# 3. Techo Viral (Optimistic):

El maximo potencial detectado
basado en tus picos hi

SENAL

Tendencia

Temporada

Repeticion

Cambios

bruscos

Historico util

Variacion

Continuidad

Contexto

ApisDom

Techa viral
+LTE

istoricos.

Fechas M22028 Dwtos 32 MAPE 42%

QUE SIGNIFICA

Si subes, bajas o te mantienes
Patrones por dias, semanas, meses o
campanas

Comportamientos que vuelven con
regularidad

Picos o caidas fuera de lo normal
Si hay suficiente memoria para prever
Si los datos son estables o muy

irregulares

Si la secuencia esta suficientemente
ordenada

Si el dato deja entender qué ocurrid

Tacho Vieal

- [Optimiatic)
Tendencia
(Probabie)

Tendencla : 3354,89
(L I ints
Terdencis Suwlo Sagurs
+B.8% +4.1%
Wer ariinis romglnin
EJEMPLO

Un ecommerce que crece despacio
cada mes

Un producto que sube cada Navidad

Una tienda que vende mas cada

domingo

Un video que se dispara por una
mencion externa

Un producto nuevo con solo unos dias
de ventas

Ventas parecidas cada dia frente a
saltos enormes

Dias sueltos sin datos rompen la
lectura

Un dia cerrado no es lo mismo que un
dia flojo
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El trabajo del motor es, sobre todo, distinguir entre un patrén y un accidente. Un patron se repite y
sirve para prever; un accidente ocurrié una vez por una razén concreta y no tiene por qué volver.

PATRON O ACCIDENTE

Si una tienda vende mas todos los domingos, eso es un patrén. Si un video se disparé una vez
porque lo compartié una cuenta grande, eso es un accidente: no significa que todos los videos
futuros vayan a comportarse igual. Y si un producto cayo6 porque estuvo sin stock, esa caida no
significa que la gente dejara de quererlo.

IDEA CLAVE

El motor intenta separar lo que se repite de lo que fue casualidad. Pero si
los datos no cuentan bien lo que ocurrid, el motor no puede adivinarlo.

RESUMEN DE LA PRIMERA PARTE

Hasta aqui ya tienes la base: tus ventas, visitas o registros forman una historia; esa historia solo
tiene sentido ordenada por fechas; una herramienta intenta leerla para detectar patrones; y
cuanto mejor cuente el dato lo que paso, mejor sera la prevision.

En los siguientes modulos abrimos la caja: como convierte ApisDom Tecnologia esos datos en una
prevision entendible, con escenarios y una lectura clara de fiabilidad.

1l S
;_“*

L% < ]
Eb’_-\

. 2 P Generating growth scenarios...
Preparing visualization...

90% confidence intervals mean there's a 90% probability

The Chronos-2 model automatically analyzes seasonal that yous: actusligrowthy will beittiinithe displave
patterns. il
Cumplimiento GDPR Propiedad de Datos
Servidores ubicados en Tus datos no se venden ni se
Europa. comparten con terceros.
|- == -~ —_—

Anonimato Infraestructura
Posibilidad de probar sin Arquitectura Hexagonal
registro (FingerprintJS) y robusta sobre Firebase y
borrado permanente.

Google Cloud.
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PARTE 2 DE 3

El motory la
fiabilidad

Abrimos la caja: como se forma una prevision,

qué significan los escenarios bajo, medio y alto, y
como el semaforo te dice cuanto puedes fiarte.

04  Coémo funciona ApisDom tecnologia por dentro

05 Qué significa bajo, medio y alto

06  Cdémo funciona el semaforo de ApisDom

© A TENDENCIA @ .S ' O
3485,84 4078,26 4367,2
A T A" 435 3% A 34T

I S

2025-02-1

echd -4 11

Tendencia : 38245

Error del modelo: 1L.8%
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04 MODULO 4

Como funciona ApisDom
Tecnologia por dentro

Objetivo: abrir la caja negra sin convertirla en una clase técnica.

No hace falta esconder que hay un motor técnico detras, pero tampoco hace falta explicarlo
como si fueras programador. La mejor forma de entenderlo es verlo como un recorrido: tus

datos entran por un lado y salen convertidos en algo que puedes leer.

1 - Datos del usuario
Tus ventas, pedidos, visitas o registros, cada uno con su fecha.

®
+ 2-Organizacién temporal

ApisDom ordena esos datos por fecha y los deja listos.
o 3 -Lecturadel histérico

El sistema observa como se han movido en el tiempo: subidas, caidas, repeticiones.

o 4-Amazon Chronos-2
El motor calcula una prevision a partir de ese histérico.

5 - Escenarios de prediccion

o

La capa de ApisDom traduce el calculo en escenarios bajo, medio y alto.
» 6-Margende error/ intervalo

Se muestra cuanta incertidumbre acompana a esa prevision.
. 7-Semaforo de fiabilidad

Un color indica si conviene fiarse, ir con cautela o no ejecutar.

o 8- Resultado entendible
Recibes una lectura practica, no una tabla incomprensible.

Hay un par de ideas de fondo que conviene tener claras desde ya:

El motor no trabaja sobre intuiciones, trabaja sobre historico: cada dato va unido a una fecha o
periodo.

Chronos-2 es un modelo ya preentrenado: no se vuelve a

entrenar con cada peticion. Aplica lo que aprendié de muchisimas series a la tuya.

La salida no debe entenderse como una cifra cerrada.

Por eso ApisDom la presenta como escenarios y con una lectura de fiabilidad.

IDEA CLAVE

ApisDom tecnologia no es una caja que escupe un numero. Es un recorrido: datos
histéricos, lectura temporal, previsidn, escenarios, margen de error y fiabilidad.
El objetivo no es impresionar con tecnologia, sino ayudarte a entender mejor

una prevision.
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05 MODULO 5

QUE SIGNIFICA BAJO, MEDIO Y ALTO

Objetivo: Leer una prevision como un rango prudente, en
lugar de considerarla como una Unica cifra.

Una prediccién seria no tiene por qué reducirse a un Unico nimero. En un negocio
real, muchas veces es mas util tener un rango que una cifra aislada. Por eso
ApisDom muestra tres escenarios. No son tres promesas: son tres lecturas
posibles del mismo historico.

ESCENARIO EQUIVALE A QUE SIGNIFICA

Bajo Conservador Lectura prudente si las condiciones no acompanan o te quedas en la
parte baja de lo esperado

Medio Central Lectura central de la prevision segun los datos disponibles

Alto Optimista Lectura posible si el comportamiento mejora o acompana

Veamoslo con un ejemplo. Una tienda quiere prever las ventas de un producto y el sistema devuelve

esto:
) ESCENARIO CONSERVADOR O ~" TENDENCIA @ d} ESCENARIO OPTIMISTA D
77.706 81.905 86.090
Ny -1.3% A2 +4.0% A7 +9.3%
~
| B mles 1 J
Confianza del analisis: | 97.2% (2.8%) |
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PROYECCION

1. Prediccion del 20 de marzo de 2026
Tt @ Gtz n ) T ot O Métrica tiktak
348584 4078,26 436724 Datos analizades 30 puntos

AR AT AR 4 253% <A +341% Datos que sublisie:

Pracision dél modelo (MAPE): 4. 87%

\ Equipo Viral
L '.'|r.!|.:||:'||.§.nhn:n com . . apisdom,.com
Confianza del andlisis: | 98.2% (11.8%)

ESCENARIO QUE SIGNIFICA

. Lectura prudente. Sirve para planificar sin contar con
Bajo / conservador el mejor caso.

Medio / tral Referencia principal de la prevision segtn el

Selle e histérico analizado.
.. Tech ible si el comportamient mpana.

Alto / optimista echo posible si el comportamiento acompana

¢Qué hay del intervalo de confianza y el margen de error?
Ambos conceptos se relacionan con la incertidumbre inherente a una prevision.

o Intervalo de confianza: Este representa un rango razonable para la proyeccion. En este
caso, no se debe interpretar la prevision como un niimero aislado, sino como un intervalo
que varia entre 3.485,84 y 4.367,24, con un punto central de 4.078,26.

L]

o Margen de error (MAPE): Este mide el grado de error del modelo al compararlo con datos

historicos. En este ejemplo, se reporta un MAPE del 4,87%, lo que implica que los

resultados deben ser interpretados con precaucion, sin prometer resultados futuros
° precisos.

La interpretacion incorrecta seria: «voy a obtener exactamente 4.078,26». La interpretacion
adecuada es: «con los datos actuales, es razonable considerar un rango de 3.485,84 a
4.367,24». El escenario mas bajo ayuda a mantener la prudencia, el mas alto establece un
limite posible, y el numero medio actua como referencia central. La verdadera utilidad se
encuentra en comparar estos valores, en lugar de obsesionarse con una cifra unica.

IDEA CLAVE

Para comprar stock, planificar recursos o preparar una campana, un rango suele
ser mas util que un numero cerrado. Los escenarios y el margen de error existen
para que decidas con la incertidumbre a la vista, no escondida.
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06 MODULO 6

Como funciona el semaforo
de ApisDom

Objetivo: comprender la capa que indica cuan confiable es la prevision.

El semaforo no es decoracion. Es una capa de lectura de fiabilidad: antes de que confies en
una prevision, te dice si conviene leerla con confianza, con cautela o si directamente no merece
la pena ejecutarla. Su funcidn es evitar que trates cualquier nimero como si valiera lo mismo.

COLOR QUE SIGNIFICA QUE HACE APISDOM

Verde Los datos permiten una prediccion El motor se ejecuta y recibes la prediccion
razonable completa

Amarillo Hay datos, pero con senales de El motor se ejecuta; el resultado debe
cautela interpretarse con prudencia

Rojo Los datos no permiten confiar en la El motor no se ejecuta y no se consume crédito
prevision

Ese ultimo punto es importante y poco habitual: en Forecast, si los datos no son suficientes, el sistema
no ejecuta la prediccion y no te cobra crédito. Prefiere no ensefiarte un nimero débil a hacerte pagar
por él.

Verde - ejemplo
Una tienda con 18 meses de ventas, productos estables, stock
. controlado y ventas registradas de forma continua. Hay histérico
Fiable suficiente: el motor puede detectar patrones y puedes leer la

prevision con mds confianza.

Amarillo - ejemplo

Una tienda con datos, pero con cambios fuertes: campanas, roturas
Limitaciones de stock, cambios de precio o meses incompletos. Se puede calcular,

pero hay que interpretarlo con cuidado.

Rojo - ejemplo

Una tienda que quiere prever un producto nuevo con solo cinco dias
de datos.

No hay memoria suficiente: cualquier numero tendria poca

base para decidir.

No predecible
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Asi se ve el aviso que acompaiia a cada color dentro del producto. Fijate en que el niumero nunca
va solo: siempre lleva una frase que explica qué significa para tu decision.

Prediccion fiable
Tu historico es suficiente y estable. El motor se ejecuta y puedes leer la prevision con mas confianza.

Prediccion con limitaciones

Hay datos para proyectar, pero con senales de cautela. Interpreta el resultado con prudencia, no como una verdad
cerrada.

Cambio de tendencia detectado entre la primera y la segunda mitad del historico.

Datos insuficientes para predecir

El histérico es demasiado corto o irregular. EL motor no se ejecuta y no se consume crédito: cualquier nimero
tendria poca base.

Un aviso distinto: «Estabilidad excepcional»

Puede que el producto muestre un aviso aparte de «Estabilidad excepcional».

No es un cuarto color del semaforo. Es una informacion que aparece después de la prediccion,
cuando tus ventas son tan estables que la media diaria ya sirve como referencia util. No lo
confundas con el semaforo previo, que es el que decide si la prediccion se ejecuta o no.

Estabilidad excepcional

Tus ventas son tan estables que la media diaria ya es una referencia Util. Es un aviso posterior a la prediccién, no un
color del semaforo previo.

IDEA CLAVE

Dos predicciones con numeros parecidos pueden tener distinta confianza. El

semaforo te lo dice antes de decidir. No sustituye a tu criterio: te protege de
leer mal el resultado.

RESUMEN DE LA SEGUNDA PARTE

Ya sabes como se forma una prevision, qué significan los escenarios y como leer el
semaforo. En la Ultima parte bajamos todo esto a decisiones reales: qué pasa

cuando los datos estan incompletos, qué decisiones puedes preparar mejor, qué no
debe prometerte nunca una

prediccién y un caso practico completo de principio a fin.
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PARTE 3 DE 3

Decisionesreales y
limites

De la revision a la practica: ;qué sucede con los datos incompletos?
:Qué decisiones puedes preparar de manera mas efectiva? ;Qué no debes
prometer nunca? Y un caso completo de principio a fin.

07  Por qué los datos incompletos reducen la fiabilidad

08  Qué decisiones puede tomar un negocio con una

prevision

09  Qué no debe prometer una prediccion

10  Ejemplo completo de principio a fin

De tu hoja de calculo a la prediccion en segundos

(A1 Date, aiue
| 2025-01-011250
|2025-0r-023512
2025-01-02,1289 |

202501071583
2025-01-081702

» Formatos Universales:
Compatible nativamente con
“.csv' y Excel (“.xlsx’).

ApisDom

Arrastra CSV o Excel, o haz clic
Méximo SMB - Formatos: csv, xlsx, xIs

= Estructura Simple:
Solo necesitas dos columnas:
‘Fecha’ y "Valor®

- Procesamiento Seguro: Carga
directa, saneamiento de datos
y deteccion de huecos
temporales (gaps) automatica.
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07 MODULO 7

Por qué los datos
incompletos reducen la

HEVJIGET

Objetivo: comprender los limites sin recurrir a tecnicismos ni generar alarmismo.

Una predicciéon depende de la historia que cuentan los datos. Si esa historia esta incompleta, la previsién

pierde fuerza. El motor puede trabajar con lo que le das, pero no puede saber lo que no aparece en los

datos. Si hubo una campana, una rotura de stock, un cambio de precio, un cierre temporal o un mes a

medias y eso no consta, la lectura cambia.

EL EJEMPLO DE LA SUMA INCOMPLETA

Si quieres sumar cinco cifras y te falta una, puedes hacer una aproximacion, pero no puedes decir

que has hecho la suma completa. Con la prediccion ocurre lo mismo: si falta parte de la historia,

el resultado debe leerse con mas cuidado.

Lo mas enganoso es que tu sabes lo que paso, pero el motor solo ve el nimero. Y un

mismo dato puede contar dos historias distintas:

PROBLEMA EN LOS
DATOS

Producto sin stock

Campana fuerte

Cambio de precio

Producto nuevo

Datos mezclados

Cierre temporal

Muy pocos datos

QUE PUEDE PENSAR EL
USUARIO

«Ese mes vendi menos»

«Ese mes vendi mucho»

«Cambiaron las ventas»

«Quiero una prevision ya»

«Miro las ventas totales»

«Estabamos cerrados»

«Necesito una respuesta
rapida»

QUE PUEDE INTERPRETAR EL MOTOR

Caida de demanda

Subida repentina sin explicacion

Cambio de comportamiento

Casi no hay histérico

Patrones confundidos entre
productos

Un cero, si no se le indica el cierre

Sin base suficiente: bloquea o avisa

Aqui ayuda traducir a lenguaje de negocio lo que pide la documentacion sobre cantidad de datos:

Con menos de 10 puntos de datos no hay base minima suficiente.

Entre 10 y 29 puntos puede haber prevision, pero con mas margen de error y mas cautela.

Con 30 o mas puntos la base suele ser mas adecuada, siempre que los datos tengan sentido.

IDEA CLAVE

Si el dato no cuenta lo que paso, el motor no puede inventarlo. Cuanto mejor
cuente tu histdrico la realidad, mas se puede fiar de él la prevision.

ApisDom
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08 MODULO 8

Qué decisiones puede tomar
un negocio con una prevision

Objetivo: reducir la prediccién a decisiones reales y generar un beneficio practico.

Aqui esta lo que de verdad te interesa: como te ayuda esto en el dia a dia. Una prevision no decide
por ti, pero puede ayudarte a llegar mejor informado a decisiones importantes. Para una tienda o
un ecommerce:

DECISION COMO AYUDA LA PREDICCION QUE NO DEBES ASUMIR

Comprar stock Evitar quedarte corto o comprar de Que la cifra central sea exacta
mas

Detectar caidas Ver si una bajada es puntual o se Que toda bajada signifique pérdida
repite de demanda

Preparar campanas Anticipar una época fuerte y Que la campana vaya a repetir el
empujar a tiempo pico anterior

Revisar productos Identificar los que pierden fuerza Que un mal mes ya marque

flojos tendencia

Planificar caja Estimar ingresos aproximados con Que el ingreso previsto esté
prudencia garantizado

Ajustar reposicion Reponer antes de quedarte sin stock Que no haga falta vigilar el stock real

Y para un canal de YouTube, contenido, una newsletter o un medio digital:

DECISION COMO AYUDA LA PREDICCION QUE NO DEBES ASUMIR

Medir Ver si el canal crece sostenido o por un Que un video viral marque el ritmo

crecimiento video aislado normal

Elegir temas Detectar categorias que mantienen Que un tema seguira funcionando
interés para siempre

Planificar Decidir cuando publicar mas con mas Que publicar mas garantice mas

calendario informacion alcance

Comparar Ver qué tipo de contenido rinde mejor Que el formato sea la Unica causa

formatos del resultado

Leer una subida Distinguir tendencia real de accidente Que todo pico se vaya a repetir

Seguir un Ver si visitas o suscriptores avanzan Que el avance vaya a ser lineal

objetivo hacia la meta

IDEA CLAVE

La prediccién no sustituye al criterio del duefo del negocio. Le da una lectura
mas ordenada para decidir mejor y con menos improvisacion.
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09 MODULO 9

Qué no debe prometer una
prediccion
Obijetivo: usarla bien, marcando sus limites con honestidad.

¢ Saber exactamente qué va a pasar.

o Acertar siempre.

o Sustituir tu criterio como duefo del negocio.

« Arreglar datos incompletos.

« Convertir cinco ventas en una estrategia anual.

« Explicar campanas, stock o cambios de precio que no aparecen en los datos.

« Servir, sola, para decisiones criticas sin revisar el contexto.

FRASE CENTRAL

Una prevision no elimina la incertidumbre. La
ordena.

Esa frase es el corazon del curso. Una prevision puede ayudarte a ver un rango, un riesgo, una
tendencia o una senal. Pero el negocio sigue necesitando contexto humano: saber si hubo una campana,
si falto stock, si cambid el mercado o si pasé algo que los datos no explican por si solos.

¢ Siuna tienda tuvo una campana fuerte en diciembre, el motor puede ver un pico, pero el dueno sabe
por qué ocurrio.

® Siun video se volvio viral por una mencién externa, el canal no debe asumir que todos los videos
haran lo mismo.

e Siun producto nuevo tiene pocos dias de ventas, la prevision debe leerse con mucha cautela.

e Siuna serie no tiene patron temporal, puede no ser un buen caso para prediccion.

« Sisolo tienes un dato aislado, no hay historia que leer.

Casos en los que no conviene usarla

La propia documentacion marca usos no recomendados. La prediccion de series temporales no esta

pensada para:

Una prediccién no debe prometerte:

Predecir la bolsa o criptomonedas muy volatiles.
Extrapolar a partir de un solo punto de datos.

Datos sin patron temporal, donde el orden por fechas no aporta nada.

IDEA CLAVE
La prediccion es una herramienta de apoyo, no una garantia ni una
orden automatica.

AVISO RESPONSABLE (DOCUMENTACION LEGAL)

Las predicciones son estimaciones estadisticas basadas en patrones histéricos. No deben usarse como Unica base
para decisiones criticas, y los intervalos de confianza muestran rangos probables, no garantias.
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10 MODULO 10

Ejemplo completo de
principio a fin

e Objetivo: Evaluar el recorrido aplicado a una tienda de Shopify, enfocandose en las proyecciones de

ingresos para los proximos 30 dias.
Compilaremos lo aprendido en un caso practico. La tienda desea conocer sus posibles ingresos en el proximo periodo y
como interpretar esa prevision mas alla de una cifra aislada. El informe presentara tres escenarios de ingresos:
conservador, central y optimista, junto con un intervalo de confianza del 90%.

e 1. Situacion inicial y 2. Historial disponible
La tienda cuenta con un historial real de pedidos e ingresos. La proyeccion se elabora para los proximos 30 dias y
contempla tres escenarios: minimo, proyectado y maximo. La prevision central se establece en 154.245 €, el escenario
mas conservador en 130.939 € y el mas optimista en 178.995 €. El grafico ilustra esta proyeccién junto con el intervalo
de confianza del 90%.

¢ 3. Problemas potenciales
Antes de centrarnos exclusivamente en la cifra central, es crucial recordar que una prevision no constituye una
promesa. La tienda puede enfrentar campanas promocionales, cambios de precios, roturas de stock, temporadas altas
o dias con comportamientos atipicos, lo que podria influir en la interpretacion de los resultados. Por tanto, no es
suficiente considerar “154.245 €” como una cifra exacta; es fundamental observar el rango completo: desde 130.939
€ hasta 178.995 €.

e 4, Lectura del motor y 5. Escenarios generados
El motor analiza el historial de ingresos, identifica patrones temporales y proyecta los ingresos para los proximos 30
dias. Los resultados no se presentan como una cifra Unica, sino en forma de tres escenarios. El escenario conservador
permite una planificacion prudente, el escenario central sirve como referencia principal y el escenario optimista refleja
el potencial maximo en caso de un comportamiento favorable. La franja sombreada en el grafico representa el intervalo
de confianza del 90%: no es una garantia, sino una forma de ilustrar el rango razonable de incertidumbre en torno a la
prevision.

= ApisDom Forecast

€130,939 €154,245 €178,995

Revenue = Next 30 days
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ESCENARIO INGRESOS PREVISTOS, PROXIMOS 30 DiAS

Bajo / conservador ~ 130.939€
Medio / central ~ 154.245 €
Alto / optimista =~ 178.995€

. 6 La lectura incorrecta es: «voy a ingresar exactamente 154.245 €». La lectura correcta es:
«con el histérico actual, la prevision se mueve entre 130.939 €y 178.995 €, con 154.245 €
como escenario central». El escenario bajo ayuda a ser prudente, el alto ensena un techo
posible y el medio sirve como referencia principal. La utilidad esta en comparar el rango
completo, no en quedarse con una sola cifra.

.7 Elintervalo de confianza del 90% es la franja sombreada del grafico. No significa que el
resultado esté garantizado, sino que la prevision debe leerse como un rango razonable
alrededor del escenario central.

En esta imagen, Forecast también muestra una desviacion del motor del 7% sobre el
histérico de ingresos. Ese dato sirve para interpretar la prevision con prudencia: cuanto
menor es la desviacion, mas estable resulta la lectura; cuanto mayor es, mas cuidado hay
que tener antes de decidir.

8 - Qué decision puede tomar el dueiio

Usar el escenario central, 154.245 €, como referencia principal para planificar el proximo
periodo.

Usar el escenario bajo, 130.939 €, como suelo prudente para no comprometer mas stock,
compras o recursos de los necesarios.

Tener presente el escenario alto, 178.995 €, como techo posible si el comportamiento
acompaia, pero sin tratarlo como una garantia.

Preparar compras, campanas o recursos mirando el rango completo, no una cifra aislada.
Revisar si el stock disponible permite cubrir un escenario cercano al central sin asumir de
entrada el escenario maximo.

9 - Qué decision no deberia tomar todavia

Comprar o comprometer recursos asumiendo que se va a cumplir directamente el escenario
alto de 178.995 €.

Tratar los 154.245 € del escenario central como una cifra exacta.

Ignorar el escenario bajo de 130.939 €, porque es el que ayuda a planificar con mas
prudencia.

Usar la prevision como una orden automatica sin revisar stock, campaias, margenes,
calendario y situacion real de la tienda.

Confundir el intervalo de confianza con una garantia de resultado.

10 - Qué mejorar para futuras predicciones

Mantener el historico de pedidos e ingresos lo mas limpio y continuo posible.

Marcar campaias, promociones, cambios de precio o periodos especiales para que el
historico cuente mejor lo que ocurrid.

Revisar roturas de stock, porque una caida de ingresos no siempre significa caida de
demanda.

Separar productos o familias importantes cuando tenga sentido, en lugar de leer todo como
un unico bloque.

Comparar cada nueva prevision con lo que realmente ocurrié después para entender si el
margen de error mejora o empeora.

Idea clave del caso

El dueno no usa la prevision como una orden automatica para comprar stock o lanzar campanas. La usa como
una lectura de apoyo. En este ejemplo, el rango va de 130.939 € a 178.995 €, con 154.245 € como referencia
central. La decisién prudente no sale de una sola cifra, sino de comparar los tres escenarios, revisar el
margen de error y cruzarlo con el contexto real de la tienda.

ApisDom
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RECURSOS PRACTICOS

Para usar lo aprendido

Este curso es gratuito y esta pensado para que entiendas la prediccién antes de usarla en

decisiones reales. Junto al curso completo en PDF, estos recursos te ayudan a preparar tus
datos y a revisar su calidad. El material puede usarse de forma independiente y también
distribuirse como material

educativo dentro de productos, aplicaciones o paneles de ApisDom.

Guia rapida de datos minimos

Qué datos necesitas segun lo que quieras prever:

QUIERO PREDECIR

Ventas

Demanda

Visualizaciones

Ingresos

Registros

Newsletter

Trafico web

MRR / ingresos
recurrentes

DATOS MINIMOS
RECOMENDABLES

fecha, producto, unidades,
ingresos

fecha, producto, unidades, stock

fecha, video, visitas, tema

fecha, canal, importe

fecha, fuente, nimero de altas

fecha, suscriptores, bajas,

campana (si existe)

fecha, visitas, fuente (si existe)

fecha, importe, altas, bajas (si
existen)

REGLA PRACTICA DE CANTIDAD

Menos de 10 puntos no da base suficiente. Entre 10 y 29 puntos exige cautela. 30 o0 mas puntos

POR QUE IMPORTAN

Permiten ver evolucion y separar
productos

El stock evita confundir rotura con
caida de demanda

Distinguen tendencia de pico por
tema

Permiten estimar caja por periodo

Muestran si el crecimiento es
sostenido

Las bajas y campanas explican los
saltos

La fuente ayuda a entender los picos

Reflejan crecimiento real neto

suelen dar una base mejor, siempre que los datos estén bien ordenados y tengan sentido

temporal.

IDEA CLAVE

No se trata de tener todos los datos posibles. Se trata de tener los datos necesarios
para que la historia tenga sentido.

ApisDom
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Plantilla CSV

Una plantilla no es para programar. Es para ordenar tu historia antes de pedir una prevision.
La forma mas simple funciona con solo dos columnas: fecha y valor.

fecha,valor

2026-01-01,12
2026-01-02,15
2026-01-03,31

* fecha: cuando ocurrid.

valor: ventas, visualizaciones, registros, ingresos o tu métrica principal.

Si quieres anadir contexto (recomendable para tiendas), puedes ampliarla:

Fecha, Articulo, Valor, Stock, Precio, Campana, Notas
2026-01-01, Producto A, 12, 50, 19.99, No,
2026-01-02, Producto A, 15, 48, 19.99, No,
2026-01-03, Producto A, 31, 42, 14.99, Si, Descuento

= fecha: cuando ocurrié.

= jtem: producto, video, canal, categoria o elemento que sigues. valor: ventas, visualizaciones,
® registros o métrica principal.

* stock: unidades disponibles, si aplica.

® precio: precio, si aplica.

= campaiia: si hubo promocidn, accion especial o evento.

= notas: cualquier explicacion Util.

Viral acepta archivos CSV y Excel, y funciona con una hoja de dos columnas (fechay
valor). Con menos de 10 puntos bloquea el analisis y no consume créditos.

Hoja del semaforo
Antes de fiarte de una prevision, revisa tus datos con esta checklist:

PREGUNTA SI LA RESPUESTA ES

e QUE SIGNIFICA PARA LA PREVISION

¢Tienes al menos 10 Bien Hay base minima para ejecutar
puntos de datos?

;Tienes 30 0 mas puntos? Mejor Base mas solida
¢Hay fechas sin datos? REVEET Puede romper la continuidad
¢Hubo roturas de stock? Marcar Caidas que no son falta
de demanda
¢Cambiaste precios? Marcar Cambia el comportamiento
posterior
¢Hubo campanas? Marcar Picos que no se repiten solos
¢El producto es nuevo? Cautela Puede faltar histérico
¢Los datos estan mezclados? Separar Confunde patrones

entre productos

¢Hay picos que sabes explicar? Anotar El contexto ayuda a leerlos
¢La serie tiene continuidad? Bien Mejor lectura temporal
¢Hay cierres o festivos sin marcar? Marcar Un cero sin explicar

engana al motor

ApisDom
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Glosario sencillo

Como conecta con el semaforo: muchas respuestas favorables acercan la
lectura a verde; varias senales de cautela pueden llevar a amarillo; un
histérico muy corto o muy incompleto puede llevar a rojo. Si no hay base
suficiente, bloquear la prediccion es mejor que ensenar un nimero débil.

Serie temporal Una lista de datos ordenados por fecha.

Historico El conjunto de datos pasados que usas para prever.
Tendencia Si algo sube, baja o se mantiene a lo largo del tiempo.
Temporada Un patrén que se repite en ciertas fechas o épocas.

Pico Una subida puntual fuera de lo normal.

Escenario bajo / conservador Lectura prudente si las cosas no acompanan.

Escenario medio / central La lectura central de la prevision.

Escenario alto / optimista Lo que es posible si el comportamiento mejora.

Intervalo de confianza La franja del rango mas probable. No es una garantia.
Margen de error Cuanto suele desviarse la prevision. Una pista de prudencia.
MAPE Una medida del error: cuanto se equivocé el modelo al contrastar

con datos pasados.

Semaforo La senal de fiabilidad: verde, amarillo o rojo.

Fiabilidad Cuanto puedes confiar en una prevision segun tus datos.
Prediccion Una estimacion del futuro basada en patrones del pasado.

Dato incompleto Un histérico al que le falta parte de la historia.

Patron temporal Un comportamiento que se repite con el tiempo y permite prever.
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PARA CERRAR

Tecnologia y recursos relacionados

Todo lo explicado en este curso se apoya en tecnologia real de ApisDom. Esta seccion es informativa,
no comercial: solo sitlia las piezas para que sepas donde encaja cada una.

3 {4 PARA QUIEN QUE HACE
ApisDom Tecnologia2 Capa técnica El motor de prediccion de series temporales, basado en
/ Prediction API Chronos-2, sobre el que se construye todo lo demas.
Forecast para Tiendas y Prevision de ventas dentro de Shopify, con semaforo de
Shopify ecommerce fiabilidad y escenarios, trabajando sobre el historial real de

la tienda y no sobre medias genéricas del sector.

Viral Creadores de Proyeccion de rendimiento de contenido a partir de un
contenido histérico subido en CSV o Excel.

Si quieres profundizar, estos son los recursos relacionados:

Tecnologia y Recursos Relacionados
Este curso ofrece una introduccion a la prediccion temporal aplicada dentro del ecosistema de ApisDom. Para obtener mas
informacién o para ver esta tecnologia en accion, puedes consultar los siguientes recursos:

Prediction API de ApisDom con Amazon Chronos-2
Documentacioén técnica de la API de prediccion para series temporales.
Acceder a la documentacion https://apisdom.com/documentacion#prediction-api-forecasting-con-chronos-2-amazon

Forecast para Shopify

Aplicacion de ApisDom destinada a la prevision de demanda, ingresos, stock, escenarios y semaforo de calidad dentro de
Shopify.

Acceder a la aplicacion https://foresight.apisdom.com/es/pages/app

Viral

Herramienta de prediccion que permite analizar datos histéricos, contenido, visualizaciones, crecimiento y evolucion
temporal.

Acceder a Viral https://viral.apisdom.com/como-funciona

Web y Soporte de ApisDom
Pagina principal de ApisDom, que incluye documentacién, proyectos y opciones de contacto.
Visitar ApisDom https://apisdom.com

5ApisDom - Inteligencia Artificial Transparente

» La prediccién no sustituye tu criterio, pero puede ayudarte a llegar mejor
preparado a la siguiente decision.

» Sientiendes el rango, el semaforo y el contexto de tu negocio, dejas de mirar solo
lo que pasd y empiezas a preparar mejor lo que puede venir.
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